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②アジアに強いしがぎん

企業の海外進出をサポート

「アジアに強いしがぎん」

当行の香港支店は平成20年9月に支店開設15周年、上

海駐在員事務所は12月に開設5周年を迎えます。しがぎん

は、「アジアに強いしがぎん」として、香港支店、上海駐

在員事務所のほか、トレーニー（研修生）を中国（深 ）、

タイ（バンコク）、イギリス（ロンドン）に派遣し、国内

の本部「アジアデスク」ならびに国内支店を結ぶ強力な

ネットワークで、お客さまの海外進出ニーズにお応えして

いきます。

■近畿地銀で唯一の海外支店「香港支店」
香港支店の「バンキング」（預金・貸出・為替）機能を

フルに発揮して、滋賀、京都、大阪など国内から進出した

現地法人を支援しています。海外に支店を持つ強みを活か

し、香港はもとより、中国本土、東南アジアでの資金ニー

ズにもお応えしています。香港支店からお取引先の海外現

地法人（中国本土、東南アジアなど）に対してご融資を行

うクロスボーダーローンは平成20年6月末までに8件ご利

用いただいております。

■上海駐在員事務所が活動中
すでに上海市を中心とする中国華東地区へ進出されてい

る滋賀、京都、大阪などの当行取引先企業は約200社あり

ます。一方、取引先企業から当行に対して、中国進出や投

資のアドバイスを求められるケースも増え、取引先企業の

中国進出ニーズをサポートしています。

同事務所では、現地で最新の中国経済情報を収集、中国

の企業や金融市場の動向調査を行い、取引先企業に情報提

供しています。

また、本部アジアデスクと連携して中国現法や事務所設

立のサポートや、中国からの原材料調達や委託先などビジ

ネスマッチングにも取り組んで、取引先企業に「知恵と親

切」を提供しています。

■情報発信基地「アジアデスク」
本部証券国際部内の「アジアデスク」（平成6年開設）は

当行海外ネットワークの中核で、海外勤務経験者が最新の

海外ビジネス情報を収集するとともに、為替情報の「マー

ケット週報」（毎週発刊）や海外のホットな話題を満載した

「アジア月報」（毎月発刊）などで取引先へ情報提供してい

ます。また、スタッフが主管店とともに取引先を訪問、海

外進出についてのアドバイスをしています。

1　貿易業務のご相談・アドバイス
2　貿易業務に関する為替リスクヘッジのご提案
3　海外進出に関する情報のご提供
4　海外企業の信用調査
5　海外進出のサポート・アドバイザリー業務
6　海外企業とのビジネスマッチング
7　海外現地法人の資金調達支援
8　「アジアセミナー」の開催
9　海外貿易のさまざまなリスクヘッジ手法のご提案



独自経営 3つのブランド戦略

48 49

■「中部・近畿六行ビジネス商談会in上海」を開催
近畿・中部の銀行5行（南都、北國、十六、百五、名古

屋銀行）と共同で「中部・近畿六行ビジネス商談会in上海」

を平成19年9月に開催しました。

商談会には中国で事業を展開する各行取引先80社が出

展し、現地の企業600

社が来場、2,000件

以上の活発な商談や情

報交換が繰り広げられ

ました。

ご好評を得たことか

ら、今年度も12月に

開催します。

■「しがぎん」アジアセミナーを定期的に開催
海外進出や海外取引ニーズをお持ちの企業さま向けに年

2回、「しがぎん」アジアセミナーを開催しています。

平成20年3月の第22回「しがぎん」アジアセミナーで

は、チャイナプラスワ

ンとして注目を浴びて

いるベトナム・タイ、

ならびに北京五輪を目

前にひかえ税制や為替

制度など諸制度の変更

が続く中国をテーマに、

講演を企画しました。

■「香港・華南地区日系企業ビジネス交流会」を開催
香港に拠点を有する地方銀行16行と共同で、第2回「香

港・華南地区日系企業ビジネス交流会」を、平成20年6月

に開催しました。

共催の日本貿易振興機構（ジェトロ）による、華南ビジ

ネスの直面する課題をテーマとした「ジェトロ進出企業支

援セミナー」や、日系企業同士の情報交換となる「ビジネ

ス交流会」に加え、販売先や調達先等のビジネスパートナー

開拓を目的とした「個別商談・商品展示会」、「ビジネスニー

ズ掲示板」を実施しました。




