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「アジアに強いしがぎん」

平成21年1月に「証券国際部」から国際業務部門を担

う「国際部」を発展的に独立させました。今回の組織改正

は、世界同時不況が色濃くなるなか、厳しい経済局面に入っ

た今こそ、「地方銀行の出番」との気概で、中堅・中小企

業の皆さまの「アジアビジネス」を一層支援するため、「国

際部」を独立させるもので、当行の「3つのブランド戦略」

の一つである「アジアに強いしがぎん」ブランドを一層推

し進め、「グローバル化」ニーズにお応えする体制強化を

図ったものです。

平成20年に支店開設15周年を迎えた「香港支店」、同

じく開設5周年を迎えた「上海駐在員事務所」のほか、ト

レーニー（研修生）を中国（天津）、タイ（バンコク）に

派遣し、新生国際部内の「アジアデスク」ならびに国内

支店を結ぶ強力なネットワークで、お客さまの海外進出サ

ポートの充実はもちろんのこと、国内外でのコラボレーショ

ンやビジネスマッチングなど、お客さまのアジアビジネスの

展開を一層サポートしてまいります。

情報発信基地「アジアデスク」

国際部内の「アジアデスク」（平成6年開設）は当行海外

ネットワークの中核として、高いノウハウを持った海外勤

務経験者が最新の海外ビジネス情報を収集するとともに、

為替情報の「マーケット週報」（毎週発刊）や海外のホッ

トな話題を満載した「アジア月報」（毎月発刊）などでお取

引先へ情報提供を行っています。

情報発信にあわせ、海外ビジネスニーズの高いお客さま

向けに年2回「しがぎんアジアセミナー」を開催し、中国

の情報はもちろんのこと、チャイナプラスワンとして注目

を集めているベトナムやタイなどをテーマに開催しており

ます。

海外拠点との連携し、お客さまのアジア進出サポートの

ためのアテンドや商品提供も積極的に展開しており、平成

20年度中にアジア進出に向け、1,136件のアテンドを実

施するとともに、為替リスクヘッジに向けたクーポンスワッ

プ契約を48件ご提供しました。

1　貿易業務のご相談・アドバイス
2　貿易業務に関する為替リスクヘッジのご提案
3　海外進出に関する情報のご提供
4　海外企業の信用調査
5　海外進出のサポート・アドバイザリー業務
6　海外企業とのビジネスマッチング
7　海外現地法人の資金調達支援
8　「アジアセミナー」の開催
9　海外貿易のさまざまなリスクヘッジ手法のご提案

②アジアに強いしがぎん 企業の海外進出をサポート
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近畿地銀で唯一の海外支店「香港支店」

香港支店の「バンキング」（預金・貸出・為替）機能を

フルに発揮して、滋賀、京都、大阪など国内から進出され

た現地法人を支援しています。

香港支店では、海外の営業拠点である強みを活かし、香

港はもとより、中国本土、東南アジアでの資金ニーズにも

お応えし、お取引先の海外現地法人（中国本土、東南アジ

アなど）に対してご融資を行うクロスボーダーローンは、

平成21年3月までに10件ご利用をいただいております。

「香港支店開設15周年記念・お取引先さまの集い」

平成20年12月12日に、香港日本人倶楽部において、

香港支店開設15周年記念（平成5年9月にオープン）とし

て「お取引先さまの集い」を開催しました。当日は香港・

華南地区だけでなく、日本国内からも含め、57社80名の

ご参加をいただき、お取引先さまを中心とした、熱気あふ

れる情報交換が行われ、大盛況となりました。

また、メイン会場入口には、「環境を中心としたCSRし

がぎん」のブランドを活かし、環境関連の情報交換の場を

設けました。ご参加企業さまの独自の取り組みを紹介した

パンフレットや会社案内等を活用し、24社の出展をいた

だき、環境に対する企業さまの積極的な取り組みを紹介し

ました。

大盛況の香港会場



44

3つのブランド戦略

45

上海駐在員事務所が活動中

すでに上海市を中心とする中国華東地区へ進出されてい

る滋賀、京都、大阪などの当行お取引先企業は約300社

あります。一方お取引先企業から当行に対して、中国進出

や投資のアドバイスを求められるケースも増加しており、

上海駐在員事務所が中国進出ニーズを積極的にサポートし

ています。

同事務所では、現地で最新の中国経済情報を収集、中国

の企業や金融市場の動向調査を行い、お取引先企業に情報

提供しています。

「上海ビジネス商談会2008」

平成20年12月11日、当行は地銀12行（静岡、十六、

千葉、名古屋、南都、西日本シティ、八十二、百五、広

島、北洋、北國、みなと）と共同で「上海ビジネス商談会

2008」を開催しました。

前回までは、中部・近畿地区に本拠を置く地銀との共同

開催でしたが、今回は北海道から九州地区にわたる地銀と

の共同開催となり、上海で行われる地銀主催の商談会とし

ては過去最大規模となりました。

2,200人でにぎわう商談会場

商談会には当行お取引先16社を含む158社が出展。中

国側からは上海地区を中心に約1,300社（2,200名）が来

場され、3,300件もの活発な商談が繰り広げられました。

また、当行は主催銀行初の試みとして、ソリューション

ブースに出展し、当行が展開する環境経営について紹介し

ました。

「上海駐在員事務所開設5周年・お取引先さまの集い」

「上海ビジネス商談会2008」とあわせ、上海駐在員事

務所開設5周年事業として「お取引先さまの集い」を開催

しました。153社、225名にご参加いただき、お取引先

さまにビジネス交流の場を提供しました。

世界経済の減速が急速に深刻になる一方で、中国経済に

対する期待感は強く、商談会及びお取引先さまの集いでの

交流は盛況に行われました。上海駐在員事務所は「アジア

に強いしがぎん」の最前線拠点として、引き続きお客さま

の中国ビジネスをサポートしてまいります。

活気にあふれる「お取引先さまの集い」

②アジアに強いしがぎん 企業の海外進出をサポート
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「しがぎん中国ミッション」を実施

世界経済が急速に減速する中、引き続き高い経済成長が

期待される中国で、今後新たな生産拠点の展開や、国内販

売を検討されているお取引先さまを対象に、平成20年12

月「しがぎん中国ミッション」を実施しました。

オリンピック成功の余韻冷めやらぬ北京、あらたな製造

業の集積地として内外から注目を集める『天津濱海新区』、

発展著しい内陸部の中心『湖南省長沙市』を訪問し、既に

中国と関係のあるお取引先さまにも、『今後の中国投資の

ヒント』を見つけていただく機会となりました。

さらに上海では、当行主催の「上海ビジネス商談会2008」

の視察に続き、上海駐在員事務所設立5周年の「お取引先

さまの集い」にご参加いただき、当行お取引先さまの中国

現地法人の方々200名との交流・マッチングの機会もご

提供しました。

今後も、特に中国、東南アジアを中心とした、特に日本

との結びつきの強い国への視察ミッションを企画していき

ます。

『しがぎん』アジアソリューションセミナーを開催

平成21年3月、お取引さまのアジアを中心とする「グ

ローバル化」ニーズに的確にお応えするため、『しがぎん』

アジアソリューションセミナーを開催しました。

第一部では、びわこ放送アナウンサー「牧田もりかつ氏」

が「滋賀県企業の国際化～滋賀経済NOWの取材現場から

～」と題して、企業の海外取引の実情を紹介。第二部では、

国際部による「しがぎん外為ソリューション」メニューの

紹介や個別の相談会、参加者の皆さまによる情報交換会が

行われました。


